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Desember er tradisjonelt sett en spesiell maned
for Nikken velvaerekonsulenter. Mens handelen
rundt oss blomster og har sin beste méned i
aret, og folk som jobber i butikker har lange da-
ger og jobber bade lgrdager og sendager, sa er
det mange velveerekonsulenter som nesten
"stenger sin butikk” i desember.

Om du er en av de som velger a ha din virksom-
het apen i denne store handelsmaneden, sa kan
du gjere din beste salgsmaned noen sinne. Er
du en 3’er og har hovedfokus din pa salg, sa
kan du tjene meget godt denne maneden. Har
du tenkt over hva du tjener pa & selge de for-
skjellige produktene? Enkelt regnet kan du be-
regne mellom kr. 2,00 og opp til kr. 3,50, pr. po-
eng, helt avhengig av om du er direct, senior,
executive eller sglv. Hvorfor ikke satse pa a ta et
nytt steg eller to i desember i tillegg, og dermed
tiene mye mer pa alt du selger?

| eksemplene under kan du se omtrent hvor mye
du tjener pa & selge forskjellige produkter om vi
regner ca. kr. 3 pr. poeng (poengene for hvert
produkt finner du i prislisten):

Desember

kan bli din beste maned...

Vi handler for hele 41,5 milliarder i desember!
Hvor mye skal du selge?

41,5 milliarder
under treet

Nordmenn kommer til a bruke
41,5 mrd pa julehandelen i ar.
534 mye bruker hver innbygger i:

@kning i
omsetning
fra i fjor

NORGE SVERIGE FINLAND

Prognose for omsetning i desember 2006.
Kilde: Kvarud Analyse /HSH. HUI

Julegaveforslag Poeng Ca. fortjeneste
Kenkodream Pute 152p 460
PalmMag 165p 500
Body Energizer 420p 1.260
Belte 64p 190
Cardiosox, 6 pack 65p 200
Gullkjede 120p 360
Armbéand 87p 260
Cardiostrides 136p 410
AirPower 5 513p 1.540
PiMag vannsystem 109p 330
PiMag Maxi vannsystem 250p 750
PiMag Ultra dusj 120p 360
Helsekostpakke 174p 520
Full pakke Seisho 131p 390
Thalassokea ansikt 8-pack 50p 150
Essential Balance for 6 uker frokost+lunsj 270p 810
Velveerehjem 5000p 15.000

Tallene er ca. tall, forbehold om "trykkfeil”

Les mer pa neste side >>>

Denne informasjonen er sendt via eNikken email broadcast til alle i Team Velbehag som har registrert en fungerende email adresse hos Nikken. Send den gjerne videre til folk i din downline
som ikke mottar slike mailer, som email eller pa papir. All informasjon skal brukes med fornuft og i henhold til Nikkens regler om markedsfering og medisinske pastander.




Desember kan bli din beste maned...

Alle kjgper julegaver, og for veldig mange er det vanskelig & finne pa noe & gi.
Voksne personer fra 40 ar "har alt”, og da ender man ofte opp med a kjgpe noe
som kanskje ikke er sa nyttig, en eller annen pyntegjenstand som huset er fullt av
fra far. Det er her du kommer inn i bildet. Hvorfor ikke hjelpe folk & gi bort skikkeli-
ge julepresanger i ar?

Véibél-rag

e PiMag dusjhode bgr bli arets julepresang! Gi bort god helse, bedre hud og my-
kere har! En deilig presang som ogsa sparer stram (sparedusj med under 10L
vann i minuttet).

¢ Tenk pé alle som skal slanke seg i januar. Hvorfor ikke gi bort 6 uker med Es-
sential Balance til jul. Eller hva med en Igpende autoship-avtale pa Essential
Balance og Ciaga?

¢ Vi har fantastiske hudpleieprodukter gjennom Seisho og Thalassokea. Folk gir
bort masse hudpleieprodukter til jul uansett, sa hvorfor ikke gi bort det beste?
Og det kan de kun kjgpe fra deg!
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Hva om du selger 3 stk. luftrensere, 4 store vannsystemer, 5 gullkjeder og 6 dusj-
hoder na fer jul? Basert pa tallene i eksempelet pa forrige side blir dette alene en
fortieneste pa over kr. 11.500! Hva med a legge pa noen CardioStrides, litt hud-
pleie og noen fa andre ting? Du kan fort tjene langt over kr. 20.000 far jul. Det kan
sikkert komme godt med!

Har du tenkt over hva du selv skal gi til jul? Du har verdens beste julepresanger i
din egen "butikk”, og du far dem til innkjgpspriser! Ingen grunn til & handle andre
steder.

KLART FOR TIDENES JUL

I mange ar har velvaerekonsulenter prgvd forskjel-
EHANDEL . A e
% lige mater a selge pa far jul. De fleste konkluderer

1 med at det beste er & snakke med eksisterende

kunder og kontakter, dette fungerer ofte mye bed-
re enn & arrangere apne julemesser, osv. Bruk
fantasien, sett deg inn i hvordan folk tenker far jul
og hjelp dem & "lgse et problem”.

La dem oppfatte det & handle fra deg som enklere
og smartere enn alternativene — sa gi ekstra god
kundeservice! Kanskje velger du & bestille varene
hjem til deg, pakke dem pent i julepapir og levere
dem pa dera til kunden? Litt ekstra jobb og admi-
nistrasjon for deg, men du tilbyr noe butikker ikke
Pizzaovn til hjemmebruk er karet til arets norske julegave av kan gjere. Kom med konkrete julegaveforslag, jo
handelsnzeringen, som venter at pengene vil sitte I@sere enn mer konkret, jo bedre for kundene. Folk som ikke

noensinne under julehandelen i desember. Totalt kommer vi til 2 . . A .
& svi av 41,5 milliarder kroner i julemaneden, og 12,5 milliarder | VEt hva produktene var gjar blir kanskje ikke umid-

kroner av dette v_II bli brukt pa renJuIehar[del, viser en delbart g|ad for é fé en séle i presang, men hud-
prognose utarbeidet av Handels- og Servicenaeringens Hoved- . . . o ro o
organisasjon (HSH). - Tre av ti nordmenn sier at de har mer plele er alltid hyggellg a fa. Sa tenk over hva som

penger a handle for i ar enn de hadde i fjor, sier HSH-direkter R
E3ve HaartralE: (ntey| €r bra presanger for mottakeren, dette er nemlig
det giveren (din kunde) er mest opptatt av.
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